
Что человек получает после прохождения 

тестирования Genetic-test? 

 Яркий красочный отчет, в котором клиент найдет 

детальное описание его природных талантов и 

способностей в таких областях как образование, 
карьера, спорт, а также особенности здоровья и 

темперамента. Информация в отчете основана 

на результатах исследований в области 

дерматоглифики. 

       

  Также человек узнает свою пальцевую формулу 

и сможет дальше сам искать информацию, если 

его заинтересует тема дерматоглифики. В 

свободном доступе находится много различных 

научных исследований, и, зная свою пальцевую 

формулу, можно получить еще больше 

информации о себе. 

       

 Отчет Genetic-test – это ключ к успеху. Благодаря 

нему можно по-новому взглянуть на свои 

природные способности и попробовать себя в 

новых сферах.  
 



Каждый график, каждый блок информации в отчете 
составлен на основе отдельного научного 
исследования. У каждого блока собственный уровень 
достоверности, однако он всегда достаточно высок. В 
целом разработчики гарантируют 85-95% точности для 
всего отчета. 

Насколько достоверна информация в 
отчете? 



Что значат проценты в разделах? 

Процентный показатель говорит о 
выраженности признака. Если процент 
невысок – значит, у человека нет (или немного) 
дерматоглифических признаков, которые 
указывают на эту характеристику. Если 
процент высокий, значит, дерматоглифические 
признаки человека достаточно сильно 
совпадают с признаками тех людей, которые 
обладают данным качеством (а значит, мы с 
высокой долей вероятности можем сказать, 
что и у данного человека есть это качество). 
 
Нужно помнить, что в отчете речь всегда идет 
о характеристиках, заложенных на 
генетическом уровне. При этом остается 
вероятность, что среда, окружение, 
воспитание повлияли на формирование иных 
характеристик. Например, если в отчете 
указан высокий процент 
предрасположенности к заболеваниям печени 
и почек – это не обязательно говорит о том, что 
он в будущем должен заболеть. Это говорит 
лишь о том, что его дерматолифические 
признаки схожи с признаками тех людей, у 
которых высок риск заболеть.   
 
 

 



      Во-первых, нужно убедиться, что была 
правильно определена и введена 
пальцевая формула. 

       
       

Как быть, если клиент говорит, что его отчет 
абсолютно не совпадает с 

действительностью? 

В-третьих, важно объяснить клиенту, что отчет – не про него, а про людей с 
такой же пальцевой формулой (так как основан на статистических данных). 
Поэтому вполне возможно, что в некоторых аспектах клиент является 
исключением из общей статистики. На практике такие ситуации случаются 
очень редко, и чаще возражения клиента обусловлены одной из 

перечисленных выше причин.  

Во-вторых, вы работаете в сфере услуг, которая подразумевает взаимодействие с 
конечным потребителем. А потребители бывают разные, в том числе и те, кто 
заранее настроены скептически и сделают все, чтобы доказать вашу неправоту. 
Им можно вернуть деньги. 95% наших клиентов говорят, что >80% в их отчете 
совпадает с действительностью.  



Дерматоглифика 

   Этот раздел рассказывает 

о науке дерматоглифике, 
на основе исследований в 
которой был разработан 
програмно-аппаратный 
комплекс Genetic-test, 
чтобы человеку было 
понятно, каким образом 
были получены данные, 
которые он увидит в 
отчете. 



Персональная 
информация 

Пальцевая формула человека 
Узнав ее благодаря Genetic-test, ваш 
клиент сможет в дальнейшем сам 

искать в открытых источниках 

интересные исследования в области 

дерматоглифики, познакомиться с 

дополнительными интерпретациями 
своего пальцевого узора. 

На первой странице отчета 
указаны имя, фамилия и возраст 
клиента. Если клиента смущает 
необходимость сообщить о себе эту 

информацию, вы можете ввести в 
программу вымышленные данные 



Тип образования 

Обращайте внимание на те пункты, процентный 
показатель в которых самый высокий. Это 
области образования, в которых ваш клиент 
имеет природные таланты. 

Если все показатели высокие, это значит, что на 
генетическом уровне заложена в целом способность 
освоить любую область (высокая обучаемость, 
быстрое усвоение новой информации). В таком 
случае на те или иные склонности в большой мере 
влияют окружение, среда и общество. 

Помните, что в этом разделе указана генетическая 
предрасположенность вашего клиента к изучению различных 
типов информации. Однако образование – это та сфера, в 
которой особое влияние имеют родители и ближайшее 

окружение. Поэтому не исключено, что при определенном 
старании человек сможет освоить и ту область, к которой у 
него нет природных склонностей, и остаться в неведении о 
своих скрытых талантах. 
То, что ваш клиент всегда считал себя гуманитарием, а в 
отчете он видит предрасположенность к точным наукам, 
может означать лишь то, что с преподавателями точных наук 

ему не повезло или, возможно, в его окружении ценятся 
именно гуманитарные науки, и он привык соответствовать. 

В новой версии отчета для каждого типа образования 
существует три варианта интерпретации в зависимости от 
процентного показателя – низкого, среднего или высокого 



В новой версии отчета раздел Направление профессиональной деятельности разделен на два 
блока: Направления профессиональной деятельности и Сферы профессиональной 
деятельности. Это сделано, чтобы сделать акцент на важных направлениях: коммуникации, 
практика и аналитика являются в этом смысле основными параметрами, на которые стоит 
обратить внимание. В свою очередь, инновации, творчество и спорт – дополнительные 
сферы. Об этом подробно написано во вступительных блоках на обеих страницах. 



Направления профессиональной деятельности 

В этом разделе указаны качества вашего 
клиента, которые помогут ему достигнуть 

успеха в работе. Это те направления 

профессиональной деятельности, в 

которых следует строить карьеру вашему 

клиенту. 
Клиенту можно рекомендовать учитывать 

данные этого раздела при выборе 

профессии. 

 

Обращайте внимание на наиболее 
выраженную характеристику, 
описание которой отображается 
справа от диаграммы 

Под влиянием окружающей среды или с 

большими усилиями, ваш клиент мог достичь 

результатов и в другой области. 



Сферы профессиональной деятельности 
В этом разделе указаны сферы деятельности, 
которые дополняют показатели в предыдущем 

разделе. 

 
Внимательно прочитайте вступление к данному 

блоку! 
Низкие результаты по всем трем показателям 

говорят только о том, что еще не накоплено 

достаточно знаний о связи 

дерматоглифических признаков клиента с 

успешностью в какой-либо сфере. Это ни в коем 
случае не означает, что клиент не сможет 

добиться успеха вообще.  

Обращайте внимание на наиболее 
выраженную характеристику, 
описание которой отображается 
справа от диаграммы 



В новой версии отчета раздел Стиль карьерного развития изменен на раздел Модель 
самореализации, состоящий из двух независимых блоков. Так же, как и в предыдущем разделе, 
выделены три важных направления: профессиональная, корпоративная и управленческая 
модели являются основными параметрами, на которые стоит обратить внимание. А 
характеристики генератор идей и предприниматель дополняют их. Об этом подробно 
написано во вступительных блоках на обеих страницах. 



Модель самореализации 

В разделе «модель самореализации» 
отражаются особенности клиента в 

выполнении своей работы, в достижении 

цели. В этом разделе можно узнать, как 

достигать высоких результатов, чувствуя 

себя наиболее комфортно. 
 

Стоит сказать, что в разных ситуациях 

каждый человек использует разные 

модели для достижения своих целей, 

отчет отражает лишь наиболее 
естественное для клиента поведение. 



Модель самореализации 

На этой странице раздела 
отображены склонности к 

использованию двух наиболее 
вероятных для клиента приема, 
которые он с успехом может 
использовать в своей 
профессиональной деятельности.   
Всегда следует помнить, что стоит 
только постараться – будут 
доступны и другие приемы, однако, 
наиболее эффективно ваш клиент 

сможет использовать именно те, что 
заложены в нем на генетическом 
уровне. 

В данном блоке отражены приемы , 

используемые в  профессиональной 

деятельности, которыми клиент 

владеет  лучше всего. 



Здоровье 

Важно обратить внимание клиента на 

объяснение данного раздела в первом 
абзаце: системы организма, показатель в 
которых выше нормы – всего лишь те 
органы, за состоянием которых клиенту 
рекомендуется следить более пристально.  
Группа риска совершенно не означает то, 
что ваш клиент обязательно болен или 
заболеет в будущем.  
Высокий процент предрасположенности к 
заболеваниям тех или иных органов 
говорит о том, что у среди людей с 
пальцевым узором, который схож с 
узором вашего клиента, высок процент 
заболеваний  указанных органов и систем. 

В данном примере в пальцевой формуле 

клиента есть максимальное количество 

соответствий формулами людей, 

имеющих предрасположенности к 
заболеваниям нервной системы, печени, 

почек. 



Здоровье 

Чем выше показатель на данной шкале, тем сильнее 
негативное влияние алкоголя на организм вашего 
клиента.  

Эта шкала показывает, насколько пальцевая 
формула совпадает с дерматоглифическими 

признаками людей с высоким риском зависимости от 
алкоголя. Присутствие в группе риска не означает 
наличие у клиента зависимости, но может говорить о 
возможности ее возникновения. 

 Наличие определенных узоров и их количество 
указывает, насколько выражена 
предрасположенность к полноте. Правильное 
питание и активный образ жизни могут 
нейтрализовать предрасположенность к полноте и 
способствовать сохранению хорошей формы. 
Малоподвижный образ жизни и неправильный 

рацион могут сказываться на телосложении даже 
при отсутствии дерматоглифических признаков, 
указывающих на склонность к полноте. 

Отметки на каждой шкале  
в этом разделе – это границы нормального 

показателя и группы риска (всё, что до 

отметки – в пределах  нормы). 



Спорт 

Описание на данной странице 
полностью изменяется в зависимости 
от пальцевой формулы. 
 

Игровое амплуа показывает, какая 
роль в командных играх подходит 
клиенту больше всего, исходя из 
показателей по характеристикам 
«скорость», «выносливость» и 
«координация».  
Под воздействием окружающей 
среды и в различных жизненных 
ситуациях у вашего клиента могут 

быть развиты и другие 
способности. Напротив, совсем без 
тренировок клиент может даже не 
заметить присущих ему 

способностей. 



Виды спорта 

На данной странице приведены те виды 
спорта, для которых изучена связь между 

дерматоглифическими признаками и 

способностями человека. 

 

Высокий показатель означает, что 

дерматоглифические признаки вашего 

клиента совпадают с 

дерматоглифическими признаками 

людей, которые добились высоких 

результатов в данном виде спорта. 

Командные виды спорта не 
указываются потому, что каждый 
человек может проявить в них 
себя в той или иной роли. 
Подходящая роль для командных 
игр описана на предыдущей 
странице. 



Потенциал нервной  

системы 

Заштрихованная область на 
графике иллюстрирует положение 

нервной системы вашего клиента 
на шкале «слабая – сильная» 

Обратите внимание: нет «плохой» и 

«хорошей» нервной системы, также 
слова «слабая» и «сильная» не имеют 
отношения к здоровью нервной 
системы. 
 
Человек со слабой  нервной системой 
отличается высокой 
восприимчивостью, легко 
переключается с одного на другое, 
чаще всего открыт и эмоционален. 
 
Человек с сильной нервной системой 
уравновешен, сдержанно проявляет 
эмоции, менее восприимчив к 

раздражителям окружающего мира. 



Тип поведенческой адаптации 
Описание на данной странице полностью 

изменяется в зависимости от пальцевой формулы. 

 

В разделе «тип поведенческой адаптации» 

описываются особенности вашего клиента, 

влияющие на его поведение в различных 

ситуациях. Этот раздел помогает человеку увидеть 

себя со стороны, осознать, какие его действия 

обусловлены генетикой.  

 

«Увидеть себя со стороны» – здесь ключевая фраза. 

Иногда клиент может быть не согласен с 

утверждениями в этом разделе, потому что сам 

определяет себя иначе: возможно, он не видит в 
себе некоторых качеств или даже не хочет их 

видеть. 

 
У смешанных типов (собеседник-мыслитель, 
собеседник-практик, мыслитель-практик) 
некоторые блоки будут совпадать с 
основными типами (мыслитель, собеседник, 
практик), так как эти типы являются 

производными. 
 

 



Темперамент 

Примеряя на себя описания с этой и 

предыдущей страниц, важно помнить и 

учитывать:  

 

На нашем поведении сильно 

сказываются воспитание и рамки, 

которые всегда устанавливает общество.  
 

Если человек считает, что описание на 

данной странице совсем не 

соответствует действительности, 

возможно, он просто привык вести себя 
так, как принято, а не так, как было бы 

для него естественно. 

Если в данном разделе отражается 
смешанный тип, это значит, что у 
клиента в равной степени 
присутствуют дерматоглифические 
признаки двух разных типов 
темперамента. 



Тип восприятия новизны 

Описания трех типов восприятия 

новизны составлены для 

максимального значения параметра.  

 

То есть, например, описание 
индивидуального типа подходит 

клиенту на 70% (чаще он поступает 

именно так), при этом описание 

либерального типа соответствует 

действительности на 30% (иногда 
бывают ситуации, в которых по 

отношению к новой информации он 

ведет себя соответственно 

описанию), а отношение к новой 

информации, свойственное 

консервативному типу ему вообще 

чуждо или проявляется крайне редко. 



Заключение 

      В заключении мы еще раз доносим 

до клиента, каким образом были 

получены результаты тестирования и 

какова статистическая погрешность. 

Также мы упоминаем о факторах, 
которые влияют на формирование 

личности помимо генетических 

предрасположенностей. 


