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Factoring: Liquiditat fir Personaldienstleister

In der aktuellen Finanzkrise ist die Sicherung der eigenen Liquiditat fir
mittelstandische Unternehmen das oberste Ziel, um handlungsfahig zu bleiben.
Der richtige Mix der Finanzplanung ist dabei oft entscheidend fir den Erfolg.
Mehr als 10.000 kleine und mittelstdéndische Unternehmen haben das bereits
erkannt und nutzen Factoring als strategischen Baustein der
Unternehmensfinanzierung, um ihre Liquiditat zu sichern.

Funktionsweise von Factoring

Beim klassischen Full-Service Factoring sind mit der Finanzierung, der
Versicherung der Forderungsausfélle und dem Debitorenmanagement alle Aspekte
des Factorings in einer Dienstleistung vereint. Neben dieser Variante gibt es in der
Praxis eine Vielzahl weiterer Factoring-Modelle, die je nach Art des Unternehmens

und den spezifischen Gegebenheiten eingesetzt werden.

Die Leistungen: Finanzierung, Ausfallschutz und Debitorenmanagement

Fir viele Personaldienstleister steht die Finanzierung der Forderungen im
Vordergrund fir den Einsatz. Sie haben volle Auftragsbicher und wollen das
Geschaft ausweiten, stoBen jedoch finanziell schnell an ihre Grenzen, wenn ihre
Abnehmer lange Zahlungsziele beanspruchen. SchlieBlich missen Gehalter,
Sozialabgaben und Nebenkosten monatlich plnktlich beglichen werden,
Rechnungen werden aber oft erst nach 30 oder 60 Tagen bezahlt und selbst dann
brauchen manche Kunden noch eine Mahnung. Beim Factoring erhalt der
Unternehmer einen sofortigen Liquiditatszufluss durch den Verkauf seiner
Forderungen. Er muss nicht warten, bis der Debitor die ausstehenden Rechnungen
begleicht, sondern bekommt rund 80 Prozent der Summe innerhalb von zwei
Werktagen ausgezahlt. Die restliche Summe dient als Sicherheitseinbehalt fir den
Fall, dass der Debitor die Rechnung kiirzt und wird abzlglich einer Gebihr
ausgezahlt, wenn der Factor die Rechnungssumme durch den Debitor erhalten
hat.

Die fortlaufende Sicherstellung der Liquiditat bringt zahlreiche Vorteile. Ein
Factoring-Nutzer kann zum Beispiel seinen Kunden langere Zahlungsziele
einrdumen, was ihm einen Wettbewerbsvorteil verschafft. Factoring ist eine
umsatzkongruente Finanzierung, das heift sie passt sich dem Umsatzwachstum
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Neben der Finanzierung Gbernimmt der Factor auch das Ausfallrisiko der
Forderungen. Hier sichern sich Factoringgesellschaften durch den Abschluss einer
Warenkreditversicherung im Hinblick auf den jeweiligen Debitor ab. Wird ein
Debitor zahlungsunfahig, so tragt der Factor dieses Risiko. Neben der
Finanzierung und dem Ausfallschutz ist das Outsourcing des
Forderungsmanagements ein wichtiger Vorteil fir den Einsatz. Dazu gehért neben
der Debitorenbuchhaltung auch das Mahnwesen. Der Factor verbucht samtliche
Ausgangsrechnungen und stellt seinen Kunden eine taggenaue
Debitorenbuchhaltung zur Verfligung. Sollte doch einmal ein Debitor nicht
bezahlen, betreibt die Factoringgesellschaft das Mahn- und Inkassowesen.
Factoringkunden sparen durch die Auslagerung Zeit und Geld. Sie wissen, dass
das Debitorenmanagement professionell betreut wird und kénnen sich auf ihr

Kerngeschaft konzentrieren.

Factoring fiir Personaldienstleister: ein Praxisbeispiel

Im fiktiven Fallbeispiel setzt die FAST Zeitarbeit in der Griindungs- und
Wachstumsphase auf Factoring. Christian Hauser, friiher selbst langjahriger
Disponent, griindete 2005 eine Gesellschaft fir Personaldienstleistung. Der
Vermittlungsschwerpunkt liegt im kaufmannischen Bereich. GroBen Wert legt
Hauser dabei auf die intensive Mitarbeiterbindung, denn schnell ist ein guter
Mitarbeiter vom Wettbewerb abgeworben. Damit erlangt Hauser eine starke
Kundenbindung, denn mehr und mehr Unternehmen fragen nach denselben
Mitarbeitern, mit denen sie gute Erfahrungen gemacht haben. Gerade die
Grindungsphase stellte sich fir den Unternehmer beschwerlich dar. Von mehr als
funf Kreditinstituten erhielt er fir sein Vorhaben Absagen. ,Die Begriindungen
waren immer dieselben”, so Hauser. Finanzierung von Grindern ist flir Banken
risikobehaftet. Es liegen nur wenige Sicherheiten vor, das Geschéaftsmodell ist
nicht innovativ und mégliche Kredite sind zu kostenintensiv. Bei der Recherche
nach alternativen Finanzierungsmethoden gelangte Hauser zum Thema Factoring.
Er fand ein Factoringunternehmen, welches seinen Geschéftsplan und die
bestehende Debitorenstruktur analysierte. Da es sich um bonitétsstarke
mittelstdndische Unternehmen handelte, entschied sich der Factor flir eine
Zusammenarbeit. Innerhalb von zwei Wochen bereitete Hauser seine Kunden- und
Rechnungsdaten auf und informierte seine Debitoren. Bereits in der dritten Woche
kaufte die Factoringgesellschaft die ersten Forderungen auf und Hauser hatte

innerhalb von 48 Stunden einen Vorschuss von rund 80 Prozent auf seinem Konto.
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Dank Factoring ist Hauser seitdem liquide, beschéftigt rund 60 Mitarbeiter und hat
einen Jahresumsatz von 1,7 Millionen Euro. ,Wir kommen durch den Einsatz von
Factoring jetzt ohne zusétzliche Bankkredite aus und kénnen unser weiteres

Wachstum in Angriff nehmen®, freut sich Hauser.

Erfolgreich
mit Factoring

Informieren auch Sie sich Uber die Vorteile von Factoring und bestellen Sie sich
den kostenlosen Factoring-Ratgeber:

http://www.vantargis-factoring.de/factoring leitfaden bestellen.466/

Erfahren Sie alles Wissenswerte zum Thema Factoring und wie Sie lhre
Forderungen schnell zu Geld machen. Und das ohne zuséatzliche Sicherheiten.
Kompaktes Wissen auf Gber 50 Seiten!

Wachstumsmarkt Factoring
Funktionsweise und Nutzen
zahlreiche Praxisberichte
Kosten-/Nutzenanalyse

So rechnet sich Factoring

Riickfragen oder weitere Informationen:
Vantargis Factoring GmbH
Widenmayerstr. 28

80538 Miinchen

llka Stiegler

Unternehmenskommunikation

Telefon: 089 2429373-18

Mail: stiegler@vantargis-factoring.de
http://www.vantargis-factoring.de



